
Wandelen langs de Rijn met mr. Marina Farkas-Tromp

‘Scheiding is (bijna) altijd een 
gevecht tussen emotie en ratio’
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De Kempenaer heeft ook een sectie personen- en familierecht. Mr. Marina Farkas-Tromp (45 
jaar) is een van de advocaten die zich daar fulltime mee bezighoudt. Ze werkt er sinds 
november 2010. “Met veel plezier voor particulieren, maar natuurlijk ook voor ondernemers, 
want van de 33.000 echtscheidingen per jaar speelt een deel zich ook in 
ondernemerskringen af.”

De Kempenaer is een van de oudste 
kantoren, maar wel een jong en dyna-
misch bedrijf. Een advocatenkantoor in 
beweging. “Vandaar dat water in ons 
kantoor zo’n belangrijke rol speelt als 
beeld. In beweging, rustgevend, essenti-
eel voor het voortbestaan, maar soms 
ook bedreigend. Dat is een mooi brug-
getje naar personen- en familierecht, 
want ook daarin tref je bedreigende si-
tuaties aan. Op jaarbasis hebben we te 
maken met ca. 33.000 scheidingen. 
Daarbij zijn zo’n 35.000 kinderen be-
trokken waarvan de helft jonger is dan 
10 jaar. Alleen al daarom is het zaak 
een scheiding goed af te handelen.”

Emoties
Dat valt vaak niet mee, omdat het een 
uiterst emotioneel traject is. “Vaak hefti-
ge emoties, mensen worden tot in het 
diepst van hun ziel geraakt en ze moeten 
in korte tijd belangrijke beslissingen ne-
men over de zorg ten aanzien van hun 
kinderen, maar ook over verdeling en 
verrekening van gelden. Dat zou bij ver-
keerde beslissingen er  toe kunnen lei-
den dat het voortbestaan van een bedrijf 
in het geding komt. Het is mijn taak om 
betrokken te zijn maar daarnaast emoties 
zoveel mogelijk uit het hele proces te 
halen. Ik belicht de zakelijke kant, maak 
duidelijk wat de verschillende opties zijn 
en wat in mijn visie de meest wijze be-
slissingen zijn. Ik adviseer, maar beslis-
sen doet altijd de cliënt.” Een traject be-
slaat vaak meerdere gesprekken. “Ik 
probeer in eerste instantie te ontdekken 
wat de onderstroom is. Wat zijn de wer-

kelijke wensen, waar gaat deze strijd 
echt over. Als je dat helder hebt kun je 
verdere stappen maken, dan kun je door 
te praten beweging creëren. Het gaat dan 
om tactiek, maar vooral ook om pedago-
gisch en psychologisch handelen. Doel 
is om de cliënt zo snel en goed mogelijk 
door het proces te leiden. Daarbij pro-
beer ik vooral te focussen op lange ter-
mijn. Wat heeft het voor zin meteen een 
mega-bedrag te eisen als je weet dat 
daardoor een bedrijf in moeilijkheden 
komt, waardoor je alimentatie op termijn 
niet meer kan worden betaald. Het gaat 
dus altijd ook om ratio. Wat is slim? 
Daar helpt mijn twintig jaar ervaring.”

Erfkwesties
Zijn scheidingen vaak emotioneel, erf-
kwesties kunnen tot evengrote ellende 
leiden. “Ook hier spelen emoties een 
hoofdrol en dus hier gaat het ook om 
het scheiden van emoties en ratio. Dat 
maakt het vak ook zo interessant. Je 
hebt te maken met pieken en dalen, 
soms loopt een zaak perfect af, soms is 
het een groot drama voor alle betrok-
kenen.” Marina Farkas-Tromp wijst op 
de noodzaak van preventie. “Bezint eer 
ge begint. Wat voor gevolgen heeft een 
huwelijk, samenlevingsovereenkomst 
of geregistreerd partnerschap? Het is 
uitermate zinvol om daar op voorhand 
samen met een advocaat goed over na 
te denken. Iedereen denkt dat hij de 
partner voor het leven heeft gevonden, 
de realiteit laat een ander beeld zien. 
De zaken dus op voorhand goed rege-
len voorkomt veel ellende later.”  
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